COMMENT S’ INSCRIRE ?

v' Les candidats lycéens de Basse-Normandie
s’inscrivent dans leur établissement en suivant la
procédure « Affectation de scolarité ».

v" Pour les autres candidats, un dossier
d’inscription est a réclamer au Rectorat (S.A.1.O),
168 rue Caponiéere, B.P 6184, 14061 Caen cedex
(tel 02-31-30-15-00)

v Renseignez-vous auprés de votre établissement

(ou de notre lycée) pour connaitre la date limite
d’inscription.

RENSEIGNEMENTS DIVERS

v’ les études sont gratuites

v les étudiants bénéficient du régime étudiant
(bourses, sécurité sociale, mutuelles étudiantes)

v' Le comité local pour le logement autonome des
jeunes de Coutances aide les étudiants a
rechercher un logement (tel 02-33-19-07-27 ou 02-
33-76-55-55)

v Accés au restaurant en self-service du lycée.

LYCEE C-F LEBRUN
BP 709
50200 COUTANCES
TEL : 02.33.45.16.22
Site : www.lebrun.lyc50.ac-caen.fr

LA PRESSE EN PARLE...
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pour rompre la glace

Le sculpfeur Xavier Gonzalez, en compzgnie d'Olivier Floquel de I'Ucac, et
les diéves de BTS lorce do vente de Lebrun.

En partenariat avec les BTS force
da verte du lycée Lebrun, I'Union
des commergants et artisans

medil'eglise et la place Saint-Ni-
colas. Un bloc de glace de 500
kg va étre sculpté. Maquillage,
caricatures, vente de produits au
profit d'associations caritatives,
dégustations proposées par les
comités de jumelage sont aussi
au programme.

Les animations débuteront vars
11 h, avec les ateliars de maguillage
et caricatures des Aléves des sec-
tions arts plastiques de Lebrun, dans
I'éalise. ou sera Inslallé un sapin da
Neél par 1a ville. Isabelle Turpin tien-
dra un stand de sculpture sur bou-
gies. Des associations caritatives lo-
cales vendront divers produila sur
la placa et les comités de jumslage
d'Ochsanfurt et de La Pocatidre pro-
peseront vin chaud el sirop d'érable,

Chacun pourra se laire phologra-
phier avec lo Pére NoBl, ou astimer
‘aviline offerts par les pants.

manter la matidre, » Il alfiitara son

| muvie dphémére en rapporl avec
coutancais {Ucac) animera ce sa. - | I cathédrals, avec des ciseaux en

Eir;‘.

Rozenn Pouhaer, Banalt F'ai_ng_

i Guillaume Leprovest, Camille Cremet,

Alice Uss et Emeric Basnard, dléves
en BTS 1 force daventa & Lebrun, sa
sont chargés depuls fin seplembra
de démarcher les commargants, no-
tamment pour les financer la sculp-
ture sur giace, la vitrine et las lots di-
vers, lis se son{ dgalameant chargés
du concours da dessin auquel 95
écoliers da CE? ont parlicipd. Les
dessins seronl exposés dans l'dgliss,
et la résultat du concours, ainsi que
Ie goiter olfert par les commercants
aux participants auront ieu vers 16 h,

| * Pbre Nogl et téeries dimanche.
, La ville, l'oflica de la jeunessa el la
centre danimation donnen! rendar-
vous ga dimancha 21 4 15 h 254
Claires-Fontainas ol le phra Nodl -
minera un grand sapin et visitera les

Yavier Gonzalez sera présant 'aprés-
midi sur la placa et réalisera una
scitintura dans un bloc de place car-

boniqua da 500 kg, « Je comman-
ceral & la trongonnause, et aorés
viendra le travai. en douceur, g
plique la sculpleur. = J'aime . xpéri-

21 ecomes par les habltants,
avac iz CCAS el le comitd da quar-
tior. Da 16°h 30 & 17 h 45, la Pire
Nodl silionnera sur son traineau las

" ruasducantre-ville A 18 h, 18 h 30

19 h &t 19 h 30; un grand spactacle
de musiues. lumidras et jet derux
sera présentd grouitament sorla par
vis de Ia cathidmie
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C’est un dipléme national de I'enseignement
supérieur destiné a former, en 2 ans aprés le bac,
des spécialistes de la vente non sédentaire,
véritables responsables de portefeuilles clients.

Le technicien supérieur est un vendeur-
manager commercial, qui gére la relation client
dans sa globalité, de la prospection a la fidélisation.

LES CONDITIONS D’ADMISSION

Les candidats au BTS doivent étre titulaires
d’un baccalauréat (ES, S, L, STT, Bac pro,...).

Le recrutement se fait sur examen du dossier
scolaire.

LES COMPETENCES
DEVELOPPEES

Le BTS NRC vise a faire acquérir les savoirs
professionnels suivants en :

e Prospection / négociation, communication,
gestion de secteur, management de I'équipe
commerciale et maitrise des TIC,

et les qualités commerciales telles que :

e persévérance, esprit d’équipe, sens des
initiatives, adaptabilité, rigueur.

LE STAGE EN MILIEU
PROFESSIONNEL

Ce stage est de 16 semaines (dont 6
semaines consécutives).

Il se déroule dans une ou deux entreprises
ou organisations dont lactivité principale est la
commercialisation de biens et services auprés d’'une
clientéle de particuliers ou professionnels.

Ex: Concession automobile, Immobilier,
Banque, Assurance, Distribution ...

Durant ce stage, I'étudiant doit réaliser un
projet professionnel commercial.

Ex : enrichir le portefeuille clients, développer
un secteur géographique, promouvoir une gamme de
produits...

Ce projet commercial doit :

e répondre a un besoin défini par I'entreprise
(Ex : développer une clientéle)

e atteindre un objectif (Ex : augmenter le chiffre
d’affaires )

e mettre en ceuvre un plan d’actions (Ex : cibler
ses prospects, segmenter sa cible, constituer
un fichier , visiter et négocier , assurer le suivi
clientéle, ...)

Il nécessite I'utilisation des TIC
(Technologies de I'lnformation et de la
Communication).
Ex : Logiciel de gestion de la relation client,

de traitement d’enquétes, de création de pages
WEB, ...

Ce projet vise a développer chez I’étudiant :
e | ’autonomie,

e Le sens des responsabilités,

e |acapacité a gérer son temps,

e La capacité a organiser son travail.

Pour mener a bien ce projet commercial,
'étudiant dispose d'une journée par semaine,
consacrée a la préparation du projet programmé
avec l'entreprise. Ce sont les missions
préparatoires.

Cette journée peut <s’effectuer dans
I'entreprise ou dans I'établissement scolaire pendant
I'horaire hebdomadaire prévu a cet effet.

Ces missions préparatoires visent & acquérir
des compétences préalables, indispensables a la
réalisation du projet. Ex: Maitrise d'un logiciel
commercial spécifique, découverte des produits ou
services a vendre, ...

SA PREPARATION S'ARTICULE

NARRRRE

AUTOUR D'UNE DOUBLE
FORMATION

Pratique
v' 16 semaines de stage professionnel
sur les 2 ans
v" Une journée de missions préparatoires
par semaine.

Théorique \
Francais (2h/semaine)
Economie/droit (6h/semaine)
Gestion de clientéle (5h/semaine)
Anglais (3h/semaine)
Relation client (5h/semaine)
Management de I'équipe commerciale
h/semaine)
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K Gestion de projet (6h/semaine) /

APRES LE BTS NRC

Entrer sur le marché du travail
Négociateur

Conseiller clientele
Prospecteur

Assistant chef de rayon

Chef des ventes...

|

ANENENENAN

complémentaires
v Licences professionnelles

v Intégration dans les écoles
supérieures de commerce et
autres écoles spécialisées...




